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高い収益性の実現

顧客満足の向上

市場の変化に対応

法規制への対応

内部統制対応

販売管理関連業務をトータルにカバー

企業の成長を実現する総合ソリューション



社長の右手は現場の声をたくさん聴いて生まれました。

経営者だけが満足していませんか？
どんなに経営をバックアップするようなシステムでも、

現場で使う人が気持ちよく使い続けることができなくては意味がありません。

社長の右手は使いやすい画面構成で、

マウスを使わなくともスムーズに入力ができるなど、使う人の視点で考えられた工夫がいっぱいです。

社長の右手は「高品質」「短期間」「低コスト」を望むお客さまにおすすめです。

「品質」 「期間」 「コスト」 
ひとつでもあきらめられますか？
「パッケージソフトでは自社に合わせきれない」「ゼロからの開発では時間がかかるし高くつく」

情報システム導入で最初に直面する壁です。

社長の右手は、豊富な機能と最新ソリューションとの連携機能をパッケージ標準として用意しています。

また、各種パラメータ制御やテンプレートを利用しての効率的なカスタマイズ開発を行うことで、

お客さまに合った機能を短期間、低コストで提供することが可能です。

社長の右手はグローバル対応をはじめ常に進化しています。

経営環境の変化に
そのシステムは対応できますか？
刻々と変化を続ける市場で生き残っていくためには企業も変化し続けなくてはいけません。

海外への進出や国外の関連会社とのガバナンス強化を見据えて

社長の右手はマルチランゲージ、マルチカレンシーに対応しています。

また、IFRS（国際会計基準）による収益認識の変更に伴い

売上計上のタイミングや保守サービス、工事契約の売上計上方法を変える必要があると言われています。

社長の右手は、新基準を視野に入れて売上管理機能を開発しています。
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経営者の視点
●内部統制対応へのサポート

●ビジネスの強みを実現する柔軟なカスタマイズ

●豊富なシステム連携機能による業務全体最適の実現

●ビジネスチャンスを逃さない綿密な販売価格戦略

●マルチランゲージ、マルチカレンシーに対応

現場担当者の視点
●入力効率ＵＰの各種検索機能

●多様なデータ出力方法

●業務の流れに即した伝票参照入力機能

●使いやすいヘルプ機能や抜群の入力操作性

システム担当者の視点
●柔軟な権限設定により業務にフィットしたアクセス管理を実現

●インストールはクライアントへの自動配付により導入時も

　変更時も作業負荷を大幅に削減



変化し続ける市場環境に対応。顧客満足を向

経営者さま
内部統制対応へのサポート機能として証跡管理を実現します。
アクセスログや伝票操作履歴を記録しているので、
「いつ」、「誰が」、「何を」、「どのように」、操作したかを追跡できる統制環境を実現します。

管理者の意思決定をシステムに反映することが可能です。例えば、契約単価の見積機能を利用した場合は、見積承
認後に契約単価としてマスタに反映され伝票に表示されるように制御できます。
また、ワークフローも標準機能として提供します。権限者による承認ルートを適切に設定することができ、申請・承
認の証跡も残すことができるので販売業務に関する統制強化に貢献します。

ビジネスチャンスを逃さない綿密な販売価格戦略に対応できるよう、さまざまな
条件で販売単価を設定できます。
多種多様な得意先のニーズに応えるため数量によって異なる単価を設定すること
（ボリュームディスカウント）や期間指定のキャンペーン単価を設定することも可能です。

承認済

得意先

期 間

数 量

商 品
メーカー

得意先
グループ

商品分類

商 品
販売単価

販売単価設定

証跡管理

承認管理／ワークフロー

御 見 積
御 見 積

御 見 積

契約単価
見積書

伝票修正時の情報を時系列で確認可能

伝票に反映
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上、高い収益性を実現する販売管理システム。

現場担当者さま

システム担当者さま
柔軟なアクセス管理を実現します。
ログインユーザーごとに細かく
権限の種類を設定できます。

機能ごとに利用可否を制限することができます

伝票登録／変更／照会などの操作を制限することができます

帳票出力処理の実行可否を制限することができます

営業所、担当者などデータ操作可能範囲を設定できます

販売原価の参照可否を制限することができます

仮締め中のデータ変更など特殊処理の権限を設定できます

機能の利用制限

伝票操作の権限

印刷の権限

権限範囲の設定

原価の参照権限

締め処理担当

アクセス管理

入力効率ＵＰの各種検索機能

多様なデータ出力方法

■EXCEL出力
データやレイアウトを
加工編集する場合はEXCEL出力

■CSV出力
外部システムへデータを連携する場合やEUCツール等でデータを取り込んで利用する場合はCSV出力

■EXCEL整形出力
印刷イメージで出力する場合は
整形レイアウトにてEXCEL出力

■PDF出力
納品書、請求書など加工の必要がなく
データ改ざんを許さない帳票の場合はPDF出力

出力データは状況に応じて出力方法を選択することが可能です。

得意先ごとの定番商品を設定した
り、同等品を設定することができる
ので、受注入力および売上入力時に
は、検索機能を利用してスムーズに
商品の入力ができます。

定番商品検索  

在庫検索

同等品検索 

入力
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動作環境

機能構成／システム連携

サーバOS

クライアントOS

データベース

※その他、バージョン等の詳細はお問い合わせください。

Windows　　　　　　　Linux　　　　　　　UNIX

Windows

Oracle　　　　　 　　　SQL Server

CRM

得 意 先

仕 入 先

販売管理

仕入管理

在庫管理 実　績 ワークフロー

出　庫

入　庫

移　動

棚　卸

実績統計

日　報

ワークフロー

得意先情報管理

見　積

受　注

出　荷
得意先EDI連携

売　上

売掛残高

請　求

入　金

与信管理

商談管理

倉
庫
シ
ス
テ
ム

生
産
管
理

財
務
会
計

B
I
連
携

電
子
帳
票

仕入先EDI連携

発　注

入　荷

仕　入

買掛残高

支払予定

支　払

※社長の右手は株式会社インテックの登録商標です。

北陸地区本部 産業システムサービス部 
〒930-8573  富山市牛島新町2-2（ポートラムスクエア）　
http://www.intec.co. jp/
mail ： migite_info@intec.co.jp


